
Ein Erfahrungsbericht

Ein Gründer für Gründer
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Was war meine Motivation mich selbstständig zu machen?

- Wunsch nach Selbstentfaltung

- Eigene Philosophie 

- Einfach einmal machen, was ich möchte
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Praxisübernahme

Neugründung
Partnerschaft
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Wie habe ich angefangen?

Konzeptentwicklung

Standortsuche
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Konzeptausarbeitung + Praxisname + Logo

- Wofür stehe ich überhaupt?

- Wen möchte ich erreichen?

- Was sind meine Schwerpunkte

- Arbeite ich mit oder als Überweiser

- Ich bin (meine) Praxis

Standortanalyse

- Wo will ich hin und warum?

Informationsbeschaffung

- Was muss ich eigentlich alles wissen?
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Wie kann ich mich vorbereitet?

- Existenzgründerseminare + Veranstaltungen

- Erfahrungsberichte

- Abrechnung, Finanzwesen, Steuerwissen (BWA), Marketing?

- Die richtigen Partner sind eine gute Investition
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Bank Depot

Marketing-
agentur

Versicherungs-
makler

Steuerberater
Rechtsanwalt

Notar

Unternehmensberatung
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Meine Partner:

Frau Sarah Blau

Apofinanz/Apobank

Herr Fritz Tennert

Steuerberater

Geschäfts-Partner ist RA

Gerl Dental

Herr Brendel

Solvi GmbH

Netfame

Herr Wolfgang 

Stein

Nucleus AG
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Gründung 
08/2022

Erweiterung 
08/2023

Erweiterung 
2024/25
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Meine Tipps an Euch:

- Coaching: Deine Praxis ist nur so gut wie du selbst

- Kluge Entscheidungen – kompetente Partner helfen!!!

- Praxismanagement und Personalführung kann man lernen

- Unternehmer wird man erst

- Gute Konzepte und Prozesse helfen

- Controlling: Bleib am Ball!
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Jetzt seid Ihr dran 

Fragen?




